
Schmuckmanufaktur

AUFGABEN
 ▪ Betriebswirtschaftliche Betreuung/Beratung unserer Kunden/Partner im 

Sortimentsbereich sowie Point of Sale
 ▪ Organisation/Teilnahme an umsatzsteigernden Aktionen/Events/

Promotionen oder Messen vor Ort
 ▪ Bedarfsgerechtes Coaching sowie Schulung unserer Kunden
 ▪ Weiterentwicklung sowie betreuen unserer Marketing Roadmap
 ▪ Inszenierung sowie Präsentation unserer Kollektionen
 ▪ Visionäre Mitarbeit an der bedarfsgerechten Vertriebsstrategie
 ▪ Erstellen von Reports sowie Analysen 

QUALIFIKATIONEN
 ▪ Abgeschlossenes Studium oder kaufmännische Ausbildung
 ▪ Erfahrung im Verkauf oder Vertrieb von emotionalen Markenartikeln
 ▪ IT Affinität sowie Medienkompetenz
 ▪ Gepflegte Ausdrucksweise mit verhandlungssicherem Englisch

PERSÖNLICHE KOMPETENZEN
 ▪ Kommunikationsfähigkeit sowie Verhandlungsgeschick ist Ihre Leidenschaft
 ▪ Ergebnis-, Prozess- & Teamorientierte Arbeitsweise
▪ Zuverlässigkeit, Flexibilität sowie Verantwortungsbewusstsein
▪ Hervorragende Umgangsformen, gepflegtes Erscheinungsbild
▪ Ausgeprägte Reisebereitschaft 

WIR BIETEN
 ▪ Unbefristete Festanstellung mit attraktiver, leistungsorientierter Vergütung
 ▪ Interessante, vielseitige Tätigkeit mit Raum zur Mitgestaltung/Entwicklung
 ▪ Firmenwagen auch zur privaten Nutzung
 ▪ Inhabergeführtes Unternehmen mit offenem Betriebsklima sowie 

flachen Hierarchien

Interesse geweckt? Einfach Ihre Bewerbung in PDF-Form mit Angabe Ihrer Gehaltsvorstellung sowie der 
Kündigungsfrist an jobs@ehinger-schwarz.de senden – fertig. 
Antworten auf Ihre Fragen?! … gerne bei Nicole Mack unter der Telefonnummer +49 (0) 731 50975–235 melden.

Spitzenleistung – das ist unser Anspruch
EHINGER SCHWARZ 1876 steht für individuellen Schmuck mit Wertbeständigkeit für alle, die das Außergewöhnliche lieben. Eine traditionelle deutsche Schmuckmanufaktur in 
Familienbesitz mit 140 Jahren faszinierender, bewegender Geschichte erobert mit spannenden Materialien, Technik, Design sowie Emotionen die anspruchsvolle Schmuckwelt. 
Mit Begeisterung arbeiten wir tagtäglich an „special moments every day“ für unsere Kundinnen und Kunden, Fan´s sowie Fachhändler.

Wir suchen zum Start ab August/September 2021 

Vertriebstalent (m/w/d) im Außendienst
Vollzeit für das Reisegebiet Nord- & Westdeutschland

Zweistelliges Wachstum, spannendes Vertriebskonzept an zehn eigenen Stores macht Lust auf mehr. Sie betreuen on the road unsere Key Accounts im Fachhändlernetz mit 
innovativen Vertriebskonzepten sowie kreativen Impulsen um die dynamische Zusammenarbeit mit unserer Manufaktur zu intensivieren sowie weiterzuentwickeln.


